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Leasing
sprzetu szpitalnego

Czesc¢ firm leasingowych, biorgc pod uwage kiepska sytuacje finansowa wiekszosci szpitali,
przygotowuje specjalnie dla nich ustugi finansowe. Czy skorzystanie z leasingu jest szansg na

wyjscie z finansowego i organizacyjnego dotka?

Leasing umozliwia sfinansowanie planowanych od
lat przez dyrekcje placéwek ochrony zdrowia zakupéw
sprzetu medycznego, wyposazenia gabinetéw lekar-
skich czy nawet samochodéw. Zaréwno szpitale, jak
i inne placéwki ochrony zdrowia oraz prywatne prak-
tyki lekarskie sa traktowane przez leasingodawcéw
priorytetowo i jednoczes$nie preferencyjnie. Wynika to
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przede wszystkim z faktu, ze mimo probleméw finan-
sowych podmioty te sa nadal wiarygodnymi leasingo-
biorcami. Dla nich firmy leasingowe przygotowuja
specjalne oferty i uproszczone procedury pozyskiwania
funduszy.

— W ostatnich kilku latach firmy leasingowe przekonaty
sig o nienagannej kulturze platniczej klientow z branzy
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leasing

medycznej, dzigki czemu mogq oni liczy¢ na ltagodne wymo-
gt dokumentowe, nizsze oplaty wsigpne ovaz prostsze proce-
dury przyznawania finansowania — podkresla Magdale-

na Potysz-Drab, zastepca dyrektora Departamentu VB LEASING
ZAUFANIE tACZY.

Technologii i Klientéw Kluczowych VB Leasing Pol-
ska SA. — Z punktu widzenia oceny ryzyka transakcji
leasingowej publiczne placowki ochrony zdrowia sq jednym
z najbezpieczniejszych klientow, gdyz gwarantem ich
wyplacalnosci jest panstwo — dodaje.

Dlaczego warto skorzystac z leasingu?

Leasing dla shuzby zdrowia cechuje si¢ prostymi
zasadami i korzystnymi warunkami, zwlaszcza
w poréwnaniu ze standardowymi kredytami banko-
wymi. Na przyklad od momentu ztozenia dokumen-
téw do dostawy zamdwionego sprz¢tu mija zwykle nie
wiecej niz tydzien. Dodatkowo firmy leasingowe zata-
twiaja za klienta wszelkie formalnosci zwiazane
z zakupem i ubezpieczeniem urzadzen medycznych.

Prostota skorzystania z tego narzedzia finansowego
to nie jedyna zaleta leasingu. Dyrekcje placowek stuz-
by zdrowia moga tez liczy¢ na oszczedno$ci wynikaja-
ce z obnizenia podstawy opodatkowania. W leasingu
finansowym kosztami uzyskania sqg amortyzacja sprze-
tu, odsetki od rat kredytowych oraz oplata manipula-
cyjna. W leasingu operacyjnym kosztem sa wszystkie
platnosci rat leasingowych (zaréwno cze¢sé kapitatowa
raty, jak i jej cze$¢ odsetkowa) oraz optata manipula-
cyjna.

— Rzeczywiscie, niewqipliwg zaletq leasingu jest mozli- m oplata wstepna juz od 0%
wos¢ uzyskania korzysci podatkowych. W leasingu operacyj-
nym, traktowanym przez prawo podatkowe jak ustuga,
stawka podatkn VAT wynosi 22 proc., a ratg moina trak-
towac jako koszt uzyskania przychodu pomniejszajqcy pod-
Stawg opodatkowania. Biorge pod wwage 7 proc. stawki m leasing w zlotych i dewizach
VAT na nrzqdzenia medyczne, nie jest to jednak korzystna
Jorma dla podmiotiw niebedgcych plamnikami  podatku
VAT. Nawet placqcy ten podatek powinni sig zastanowic,
2y korzysci podatkowe zrekompensujq nadplate 15 proc.
VAT — ttumaczy Magdalena Potysz-Drab. — D/a pla-
cowek medycznych korzystniejszq formg jest zatem leasing
Jinansowy traktowany przez ustawe podatkows jako dosta-
wa towarow. Stawka VAT jest tu zgodna ze stawkqg VAT
na przedmiot. Nalezy jednak liczy¢ sig z tym, ze podatek
VAT od oplaty wstgpnej i wszystkich rat platny jest jedno-
razowo na poczgtku okresu umowy leasingowej. W leasingu
[inansowym amortyzacji przedmiotu dokonuje klient, ktiry
Jednoczesnie wlicza do kosztow uzyskania przychodu czes¢
odsetkowq raty — dodaje.

Podstawowym argumentem przemawiajacym za INFOLINIA
skorzystaniem z leasingu jest jednak... umozliwienie [“’"‘“‘ A | 801 199 199 ]
placéwkom ochrony zdrowia ich unowocze$niania

Leasing, ktory owocuje.

m czas trwania leasingu do 5 lat

m minimum formalnosci | dokumentéw

Leasing dla lekarzy

i podnoszenia jakosci oferowanych pacjentom ustug. www-VbIeaS|ngopl
Gdy lekarz czy placéwka ochrony zdrowia nie dyspo-
nuje nadmiarem wolnych funduszy, ktére moglaby Nalezymy do GRUPY VOLKSBANK i VR-LEASING AG

przeznaczy¢ na zakupy inwestycyjne za gotdwke, jest to
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1) Duzg zaletg leasingu jest jego
elastyczna obstuga w zaleznosci
od kondycji zaktadu medycznego.
Czes¢ firm umozliwia takze
finansowanie oparte na zmiennej
lub statej stopie procentowe;.
Szpitale moga ponadto
indywidualnie negocjowac raty

i zdecydowag, kiedy wykupia
sprzet 1)

czasem jedyna mozliwos¢ siggnigcia po wysokiej jakosci
sprzet i nowoczesne, kapitatochtonne technologie.

— Szpitale publiczne rzadko majq wolne fundusze, ktire
moglyby przeznaczyd na zakup nowych urzgdzen. Zwtasz-
cza ze ceny specjalistyczmych urzqdzen sq czesto bardzo wyso-
kie. Szpital nie musi jednak rezygnowac z takich inwesty-
¢ji. Leasing pozwala na modernizacje zaplecza spragtowego
7 poprawg jakosci ustug poprzez rozlozenie catego wydatku
inwestycyjnego na kilka lat. Zamiast wige znacznie uszczu-
plac roczny budzet i kupowac jedno potrzebne urzqdzenie za
gotdwke, moina roczne wydatki ograniczyc i wymienic kil-
ka urzqdzen, korzystajqc z leasingu — méwi Magdalena
Potysz-Drab.

Sprzet kupowany w ramach leasingu moze pocho-
dzi¢ zaré6wno od firm wskazanych przez klienta, jak
i wspolpracujacych z leasingodawca. Ta druga opcja
jest znacznie korzystniejsza, gdyz placéwki ochrony
zdrowia moga liczy¢ na spore znizki. Na przyktad
w wypadku pojazdéw firmy oferuja preferencyjne
pakiety ubezpieczen. Dlatego mniej wigcej potowa
wyleasingowanego sprzetu medycznego pochodzi od
stalych dostawcéw firm oferujacych leasing.

Duzg zaleta leasingu jest jego elastyczna obshuga
w zaleznosci od kondycji zakladu medycznego. Czesé
firm umozliwia takze finansowanie oparte na zmiennej
lub stalej stopie procentowej. Szpitale mogg ponadto
indywidualnie negocjowal raty i zdecydowad, kiedy
wykupia sprzet. To propozycje, ktore rzadko cechujg
komercyjne produkty typowo bankowe.

Wociaz jeszcze przewaga prywatnych

Leasing jest narzedziem finansowym coraz
powszechniej stosowanym w ochronie zdrowia. Nawet
zalamanie gospodarcze, ktére dotknelo takze nasz kraj
w zeszlym roku, nie wplynelo znaczaco na ten stan
rzeczy. Wprawdzie wedtug danych Zwiazku Polskie-
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go Leasingu liczba zawieranych w sektorze medycz-
nym uméw spadla o 15 proc., ale jest to wciaz nie-
wielkie uszczuplenie w pordéwnaniu z 50-procento-
wym spadkiem w pozostalych branzach.

Wedlug praktykéw liczba zawieranych w tym sek-
torze uméw leasingowych moze by¢ jeszcze wigksza,
jezeli zwigkszy sie zaufanie menedzeréw stuzby zdro-
wia do tego narzedzia finansowego. Wciaz bowiem
cze$¢ zarzadzajacych publicznymi placowkami me-
dycznymi obawia si¢ leasingu i nie ma szczeg6lowej
wiedzy na temat plynacych z niego korzysci. Glow-
nym odbiorca produktéw firm leasingowych sg pod-
mioty medycznego sektora niepublicznego. Odsetek
klientéw prywatnych przekracza nawet 90 proc.

— Liczba szpitali publicznych w naszym portfelu jest zde-
cydowanie mniefsza niz prywatnych NZOZ-ow i gabinetiw
lekarskich. Wynika to z faktu, ze szpitale podlegajq prawn
zamowien publicznych i najezescie] oglaszajq zamiwienia
publiczne nie na sam leasing, lecz na dostawg sprzetu wraz
z finansowaniem. Oznacza to, ze chegc wzigl udzial
w takim postgpowaniu, firma leasingowa musi w danym
zamowienin wystgpic wspilnie z dostawcg sprzetu — mowi
Magdalena Potysz-Drab. — Trzeba wigc znaleié w swoim
portfelu dostawee, kidry moze zaoferowac urzgdzenie o takich
parametrach, jak okreslono w specyfikacji istotnych warun-
kow zamowienia. W praktyce nie zawsze jest to moZliwe.
Jezeli chodzi 0 wartosei leasingowanych urzqdzen, zazwyczaj
szpitale oglaszajq praetargi na urzqdzenia bardzief specjali-
styczne i o wigkszych wartosciach. Sq to przedmioty bardzo
rozne. Najwigcej umow podpisalismy na ultrasonografy, apa-
raty RTG 1 sprzet okulistyczny — dodaje.

VB Leasing stworzyl produkty i procedury z mysla
o calej branzy medycznej. Konieczno$¢ realizowania
inwestycji w trybie zamdwieni publicznych przez pla-
cowki publiczne, takie jak szpitale, nie wplywa na ofer-
te tej firmy dla medycyny. Szpitale moga wiec w pelni
korzysta¢ z oferty na urzadzenia medyczne — leasing
i pozyczke. Dodatkowym ulatwieniem dla klientéw VB
Leasing jest stosowanie przez te firme uproszczonej pro-
cedury dla branzy medycznej. Szpitale i inni klienci
z tego sektora w jej ramach moga w ciagu jednego dnia
uzyskac finansowanie w formie leasingu lub pozyczki na
wybrany przez siebie sprzet juz przy wplacie zero pro-
cent, niezaleznie od okresu finansowania. Firma wyma-
ga jedynie dokumentu rejestrowego oraz potwierdzenia
uprawnient do prowadzenia danego rodzaju dziatalnosci.
Oznacza to podpisanie umowy praktycznie od reki. Przy
zerowej wplacie klienta w procedurze uproszczonej VB
Leasing finansuje zakupy przedmiotéw o wartosci nawet
do 400 tys. zt netto. Jezeli natomiast klient bedzie
sklonny uisci¢ oplate wstepna, to w zalezno$ci od jej
wysokosci maksymalna warto$¢ finansowania w tej pro-
cedurze znacznie wzrasta. — Procedury przyznawania
[inansowania juz bardziej uproscic sig nie da — koticzy Mag-
dalena Potysz-Drab.

Adam Majewski
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