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Leasing dla lekarzy

Furtka duzego biznesu

Anna Pytlak

Lekarze prowadzacy dziatalnos¢ gospodarcza sa mile widzianymi klientami instytucji leasingo-
wych. W walce o klienta w biatym kitlu firmy oferuja dogodne warunki, czesto o wiele lepsze niz

oferty kredytowe.

Korzystajac z leasingu, mozna sfinansowaé zakup
sprzetu medycznego, wyposazenia gabinetu lekarskie-
go czy samochodu. Wiekszo$¢ leasingodawcéw trak-
tuje lekarzy jako klientéw z grupy obnizonego ryzyka
i stosuje przy rozpatrywaniu ich wnioskéw ulgowa,
uproszczona procedure.
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Co daje leasing?

W zamian za ustalone raty, leasingodawca przeka-
zuje leasingobiorcy prawo do korzystania z okreslone-
go dobra na uzgodniony w umowie okres. Leasing
moze wiec by¢ bardzo pomocnym narz¢dziem finanso-
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wania inwestycji dla gabinetow lekarskich i klinik.
— Powaznie zastanawiamy si¢ nad wykorzystaniem mozli-
wosci, jakie daje leasing. Od 2 lat splacamy kredyt za dwa
ultrasonografy. Planujemy kupno kolejnego, ale nie mamy
tyle gotowki. Do tej pory bralismy kredyt, poniewaz wigzat
sig on z mniejszymi kosztami, teraz cheemy skorzystac
z leasingu — méwi dr Marzena Maciejewska, gineko-
log-potoznik z poznanskiej kliniki Medicus.

W poréwnaniu z kredytem bankowym, wymogi
ekonomiczne i formalne przy leasingu sa fagodniejsze,
a procedury prostsze i szybsze. Leasing uwalnia kapi-
tal na nowe inwestycje lub dzialalno$¢ operacyjna.
Korzystajac z niego, lekarz moze tez siegnac po nowe,
kapitalochtonne technologie i wysokiej jakosci sprzet,
ktére trudno byloby im finansowaé z funduszy
whlasnych. — Oferta leasingu sprzetu medycznego jest dla
lekarzy dobrym rozwigzaniem, szczegolnie wiowezas, gdy
szybko i na atrakcyjnych warunkach zamierzajqg moderni-
zowac gabinet bad? stac sig posiadaczami nowego sprzetu
biurowego, IT czy pojazdow. Jest takze alternatywq dla
wszystkich, ktirzy sq stosunkowo kritko obecni na rynku,
7 przez to mogq byc mniej wiarygodni dla bankiw, w ktd-
rych mogliby ubiegac si¢ o kredyt — podkres§la Romuald
Mendelak, dyrektor Departamentu Technologii
i Klientéw Kluczowych VB LEASING

Leasing pozwala na oszczednosci wynikajace z ob-
nizenia podstawy opodatkowania. W wypadku leasin-
gu operacyjnego po stronie kosztéw leasingobiorca
moze wpisac rate leasingowa, oplate wstepng i mani-
pulacyjna. W leasingu finansowym kosztami sa amor-
tyzacja sprzg¢tu, odsetki rat kredytowych oraz oplata
manipulacyjna. — Najwigkszq popularnosciq w tej branzy
cleszy sig leasing finansowy. Proponujemy jednak rowniez
operacyjny, korzystny dia firm lub lekarzy bedacych platni-
kami podatkn VAT. Dodatkowo oferujenry klientom leasing
Sinansowy z VAT-em platnym w ratach. Jest to bardzo
ciekawy produkt, dzigki ktdremu lekarz moze skorzystal
z leasingu z 7-procentowg stawkq VAT, czyli takg, jaka
obowigzuje na sprzet medyczny, a ponadto nie musi z gory
oplacac catego naleznego zgodnie z przepisami podatkowymi
VAT. Firma roztozy lekarzow: t¢ platnosé na dowolng licz-
b rat — méwi Marta Wachowska, dyrektor Departa-
mentu Leasingu Technologii GETIN Leasing SA.

Leasing, podobnie jak kredyty, obstugiwany jest
wigc elastycznie, w zaleznosci od kondycji zakladu
medycznego. Przewiduje si¢ finansowanie w zlotych,
euro, frankach szwajcarskich i dolarach amerykan-
skich. Cze¢s¢ firm umozliwia takze finansowanie opar-
te na zmiennej lub stalej stopie procentowe;.

Mimo ze podmioty dzialajace na rynku medycznym
majg latwiejszy dostep do uslug leasingowych, nie
oznacza to, ze firmy leasingowe podpisuja z sektorem
medycznym umowy w ciemno. Wiele publicznych
szpitali chce w ten spos6b nabywaé sprzet medyczny,
ale ich kondycja finansowa powoduje, ze sa na straco-
nej pozycji. Dlatego firmy leasingowe zawieraja umo-
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wy gltéwnie z sektorem niepublicznym (ponad 90 proc.
kontraktow).

Co biora lekarze?

Najczestszym przedmiotem leasingu jest wyposaze-
nie gabinetéw dentystycznych, okulistycznych
i optycznych oraz ultrasonografy. W ten sposéb moz-
na sfinansowac takze zakup m.in. rentgenéw, mam-
mograféw, tomograféw, spirometrdéw, urzadzen
protetycznych, aparatéw pomiarowych, urzadzen
diagnostycznych, sprzetu okulistycznego czy optycz-
nego, wyposazenia gabinetéw ginekologicznych, ap-
tek i wielu innych. — Leasing umozliwia dostep do kazdego
rodzaju sprzetu medycznego nowej generacyi, bez kontecznosci

ponoszenia wysokich kosztow jego zakupu, jak i ewentualne

wymiany, gdy nastapi zuzycie technologiczne. Bogata jest
takze oferta sprzetu uzywanego oraz nowego sprzgtu binrowe-

g0, IT czy pojazdiw — méwi Romuald Mendelak. — Leka-

rze preferujg sprzer mowy i on ma dominujqcy wudziat
w naszym portfelu (ok. 85 proc.). Przedmiotem leasingu mo-
ze byc praktycznie kazdy rodzaj sprzetu, poczqwszy od urzq-
dzen diagnostycznych, pomiarowych, po wyposazenie aptek,

9 Romuald Mendelak:
— Oferta leasingu sprzetu
medycznego jest dla lekarzy
dobrym rozwigzaniem,
szczegOlnie woweczas, gdy szybko
i na atrakcyjnych warunkach
zamierzajg modernizowac
swoj gabinet ¥
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1) Leasing pozwala na oszczednosci
wynikajgce z obnizenia podstawy
opodatkowania. Leasingobiorca
w koszty moze wpisac m.in.

rate leasingowa, optate wstepna
i manipulacyjng

samochodéw bywa to nawet 11 proc. (oferta
leasingu dla lekarzy w BZ WBK Leasing). Do kupo-
wanych samochodéw firmy oferujg tez czesto prefe-
rencyjne pakiety ubezpieczen. — To lekarz decyduge,
Jaki sprzer chee wyleasingowac i kto ma go dostarczyc.
Jednak dzigki scistej kooperacii z dostawcami - sprzetu
medycznego, mozemy zaoferowal wypracowang wspilnie
oferte, nwzgledniajacq rabaty czy promocje korzystne dla
naszych klientiw — méwi Romuald Mendelak.

\fot. Andrew Un

13 Za pomoca leasingu
mozna sfinansowac zakup
m.in. rentgendw, mammograféw,
tomografow, spirometrow,
urzadzen protetycznych,
aparatéw pomiarowych,
urzadzen diagnostycznych, sprzetu
okulistycznego czy optycznego ¥

Lekarz pod stata opieka

Wiekszos¢ firm leasingowych przygotowuje oferty
skierowane wtasnie do lekarzy, kt6rzy ciesza si¢ wsréd
leasingodawcéw opinig bardzo dobrych i solidnych
klientéw. Im wiecksza wiarygodno$¢ leasingobiorcy,
tym nizsza ocena ryzyka i, co za tym idzie, tafisza ofer-
ta czy bardziej uproszczone procedury oceny klienta. —
Getin Leasing od kilku lat ma bardzo korzystng oferte dla

poradni - ginekologicznych, okulistycznych czy weterynaryj-
nych. Jako nieliczni finansujenmy rowniez meble ovaz wyposa-
Zende przychodni i aptek. Z uZywanym sprzetem medycznym
many do czynienia w wypadku urzgdzen drogich — rentge-
now, ultrasonografow czy mammografow. Takie transakcje
rowniez finansujemy — dodaje Marta Wachowska.
Wiekszo$¢ leasingodawcow umozliwia klientom
wybér dostawcow. — Spraet finansowany przez GL pocho-
dzi zardwno od firm wspitpracujacych z nami od lat, jak
7 od wskazanych przez klienta. Okolo 70 proc. wyleasingo-
wanego przez GL w 2007 r. sprzgtu medycznego pochodzi-
to od statych dostawciw — méwi Marta Wachowska.
Warto jednak zastanowi¢ si¢ nad wyborem dostaw-
cy proponowanego przez firme leasingowa, gdyz
niejednokrotnie oznacza to spore znizki. W wypadku
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branzy medycznej, co pozwolito przekonad juz wielu lekarzy
do skorzystania z naszych ustug i uzyskac efekt skali — mo-
wi Marta Wachowska.

— Lekarze to specyficzna grupa naszych klientow, dla
ktigrej mamy produkt BanMed Leasing, wwzglgdniajqcy
specyfikg branzy — moéwi Agnieszka Sedkowska, specja-
lista z dzialu marketingu Bankowego Funduszu
Leasingowego.

Podstawa takich ofert jest uproszczona procedura
rozpatrywania wnioskéw, stosowana zwykle przy umo-
wach o wartosci nieprzekraczajacej 150-200 tys. zl.
Leasingodawca wymaga woéwczas jedynie podstawo-
wych dokumentéw poswiadczajacych fakt prowadzenia
prakeyki lekarskiej. Nie zada natomiast dokumentéw
finansowych. Wystarcza prawo wykonywania zawodu,
wydane przez okregowa rade lekarska, wpis do reje-
stru prakeyk lekarskich, zaswiadczenie o nadaniu
numeréw REGON i NIP, lub KRS, oraz dokument
tozsamo$ci. Gdy warto$¢ umowy jest wyzsza, firma
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bada zdolnos$¢ kredytowa klientéw poprzez kontrole
za§wiadczen finansowych. — W ofercie VB LEASING
lekarze nie muszq przedstawiac wynikiw finansowych
swojej dziatalnosci, w pewnych wypadkach nie muszq tez
wplacac czynszu inicjalnego. Niezbedne sq jedynie doku-
menty rejestracyjne potwierdzajqce prowadzenie dzialalnosci
gospodarcze] oraz dowod tozsamosci. W ten sposib mozemy
Sfinansowac sprzet o wartosci 250 tys. zt, a w wypadku
sprzetu od dostawcow wspitpracujacych z VB do 300 tys. 2t
— méwi Romuald Mendelak.

— Decydujqcy si¢ na nasz produkt EasyMED, lekarz
nie musi dokumentowal dochodow czy zyskow z tytutu
prowadzonej dziatalnosci, jesli wartos¢ umowy nie przekra-
cza 200 tys. zi. Potrzebne sq jedynie dokumenty rejestrowe
Jirmy, kserokopia dowodu osobistego lub umowa spitki ovaz
dokument porwierdzajqcy kwalifikacie zawodowe. Dodat-
kowo wystarczy, 1z wplaci 1 proc. wartosci sprzetu. Decyzje
0 przyznaniu finansowania GL podejmuje w ciggu dnia
— méwi Marta Wachowska. — Jezeli klient zaintereso-
wany jest sprzgtem o wigkszej wartosci, poprosiny go rowniez
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0 dokument finansowy, jakim jest deklaracia podatku
dochodowego PIT/CIT — dodaje.

Getin Leasing ma réwniez produkt dla lekarzy roz-
poczynajacych wlasng praktyke — StartMed.

Dbajac o lekarzy, firmy oferuja elastyczny
system splaty, dostosowujac warunki umowy do ich
potrzeb i mozliwosci finansowych. Moga wigc oni in-
dywidualnie negocjowal raty leasingowe i zdecy-
dowaé, kiedy wykupia leasingowany sprzet. Wspdl-
nym mianownikiem wszystkich ofert dla lekarzy jest
szybki proces podejmowania decyzji i finalizowania
transakcji. Od momentu zlozenia dokumentéw
do dostawy zaméwionego sprzetu mija zwykle nie
wiecej niz tydzieq.

Warto tez podkresli¢, ze firmy leasingowe, dzigki
kredytom z Europejskiego Banku Odbudowy i Roz-
woju oraz funduszy Unii Europejskiej, dysponuja
pieniedzmi na popularyzacje leasingu. W niektérych
firmach dofinansowanie uméw siega nawet 50 proc.
wartos$ci sprz¢tu. m
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