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Medycyna w leasingu 
Z problemem braku środków finansowych na zakup np. specjalistycznego sprzętu medycz-

nego boryka się wielu praktykujących polskich lekarzy. Jednym z rozwiązań tej sytuacji, jak

się okazuje – bardzo korzystnym dla lekarskiego fachu – jest leasing. Jest to rodzaj umo-

wy, na podstawie której firma finansująca wraz z dostawcą sprzętu dostarcza klientom

maszyny i urządzenia niezbędne w praktyce lekarskiej. Czy to się jednak opłaca? 

Ka¿dy stomatolog, okulista czy ginekolog pro-
wadz¹cy praktykê i posiadaj¹cy wpis do dzia³al-
noœci gospodarczej jest równoczeœnie ma³ym
(œrednim) przedsiêbiorstwem. Z tego tytu³u przy-
s³uguje mu szereg uprawnieñ, jak choæby odli-
czenie kwot wynikaj¹cych z podatku od towaru
i us³ug (VAT) czy wliczanie do kosztów uzyskania
przychodów ró¿norodnych op³at zwi¹zanych
z dzia³alnoœci¹ firmy. Leasing jest tu sposobem,
aby korzystnie po³¹czyæ potrzebê zakupu sprzêtu
medycznego z podatkowymi konsekwencjami
prowadzenia gabinetu. Warto jednak bli¿ej przyj-
rzeæ siê tej formie finansowania, szczególnie po
zmianach wynikaj¹cych z wprowadzenia nowej
ustawy O podatku od towarów i us³ug. 

LLeeaassiinngg  ffiinnaannssoowwyy

Dotychczas g³ównym narzêdziem finansowania
inwestycji medycznych by³ leasing operacyjny,
w którym standardowo stosuje siê stawkê podatku
VAT wynosz¹c¹ 22 proc. Tak¹ te¿ stawk¹ podatku
VAT – do 1 maja 2004 r. – objêty by³ sprzêt me-
dyczny. Obecnie stawka VAT na urz¹dzenia me-
dyczne wynosi 7 proc. Dlatego dla lekarzy, którzy
w wiêkszoœci nie s¹ p³atnikami VAT, leasing opera-
cyjny nie jest ju¿ tak korzystny. Optymaln¹ form¹
finansowania okazuje siê leasing finansowy z
7-procentow¹ stawk¹ podatku VAT. Innymi s³owy,
w myœl nowej ustawy O podatku VAT, leasing fi-
nansowy traktowany jest na równi z dostaw¹ towa-

Recepta na sprzęt
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JJaakkii  sspprrzzêêtt  mmeeddyycczznnyy  nnaajjcchhêêttnniieejj  lleeaassiinngguujj¹¹  lleekkaa--
rrzzee??  

Najczêœciej oddajemy w leasing wyposa¿enie
gabinetów dentystycznych i okulistycznych oraz
ultrasonografy. Jednak z bogatej oferty ponad
100 autoryzowanych dostawców i dystrybutorów,

z którymi wspó³pracujemy, poprzez leasing sfi-
nansowaæ mo¿na tak¿e zakup m.in. rentgenów,
mammografów, tomografów, spirometrów, urz¹-
dzeñ protetycznych, aparatów pomiarowych,
urz¹dzeñ diagnostycznych, sprzêtu okulistyczne-
go czy optycznego, wyposa¿enia gabinetów gi-
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DDrr  EEllżżbbiieettaa  WWoojjttkkoo,,  specjalista stomatolog: 

– Przy wyborze firmy leasingowej kierowałam się 

jej pozycją rynkową i jakościową oferowanych usług.

Jestem zadowolona ze sprzętu, bo pacjenci mają to,

co najlepsze. Mogę teraz pracować normalnie, 

cicho i bez szumów. Oświetlenie jest bez zarzutu. 

Także serwis dostawcy sprzętu jest na miejscu, 

co jest szczególnie ważne w razie awarii. 

nekologicznych i wielu innych, niezbêdnych do
pracy lekarzy urz¹dzeñ. 

CCzzyy  lleekkaarrzz,,  kkttóórryy  cchhccee  lleeaassiinnggoowwaaææ  ttaakkiiee  uurrzz¹¹ddzzee--
nniiaa,,  mmuussii  ddooppee³³nniiææ  wwiieelluu  ffoorrmmaallnnooœœccii??  

Nie, nasza oferta jest tak skonstruowana, ¿e aby
pozyskaæ sprzêt, który finansujemy na kwotê do
150 tys. z³, lekarz nie musi przedstawiaæ dochodów
czy zysków z tytu³u prowadzonej dzia³alnoœci. Po-
trzebne bêd¹ natomiast dokumenty rejestracyjne je-
go firmy (gabinetu), dowód osobisty, dyplom lekar-
ski i co najmniej 5 proc. wartoœci sprzêtu. Decyzjê
o przyznaniu finansowania VB Leasing podejmuje
w ci¹gu 2–4 dni. Oznacza to, ¿e od momentu usta-
lenia, co lekarz chce nabyæ do swojego gabinetu,
do dnia, w którym bêdzie móg³ ju¿ korzystaæ z tego

sprzêtu minie nie wiêcej ni¿ 7 dni. W tym samym
czasie mo¿na uzyskaæ decyzjê o przyznaniu finan-
sowania na kwotê do 250 tys. z³. W tym wypadku
lekarz zostanie poproszony o przedstawienie dekla-
racji podatku dochodowego, w którym bêdzie ujê-
ty dotychczas wykazany przychód i dochód. Leka-
rzom rozpoczynaj¹cym w³asn¹ praktykê oferujemy
leasing urz¹dzeñ medycznych ju¿ od chwili otwar-

” Firmy leasingowe przekonały się, że lekarzom warto ufać. Dlatego przygotowane 

dla nich procedury podpisania umowy i warunki leasingu są szczególnie korzystne ”

” Najczęściej oddajemy w leasing wyposażenie

gabinetów dentystycznych i okulistycznych

oraz ultrasonografy ”

ru, tzn. objêty jest 7 proc. VAT-em. Zdecydowanie
zmniejsza to koszt leasingu w porównaniu z okre-
sem przed 1 maja 2004 r., traktowanym wczeœniej
jako us³uga i objêtym 22 proc. podatkiem. 

VVAATT  zz  ggóórryy

Obowi¹zek podatkowy powstaje w momen-
cie wydania towaru, który jest przedmiotem
umowy leasingu. Oznacza to, ¿e 7-proc. VAT
p³acony jest z góry za wszystkie raty leasingowe,
a raty p³acone w kolejnych miesi¹cach s¹ war-
toœciami netto. A zatem leasingobiorca wp³aca

czynsz inicjalny powiêkszony o ca³y nale¿ny VAT.
Podatek ten stanowi dla klienta niebêd¹cego
p³atnikiem VAT koszt uzyskania przychodu. 

Co jeszcze, poza kosztem VAT-u z tytu³u umo-
wy leasingu, który mo¿na odliczyæ od podatku
VAT nale¿nego urzêdowi skarbowemu, sk³ada siê
na tzw. tarczê podatkow¹? W przypadku leasingu
finansowego s¹ to koszty amortyzacji. W³aœciciel
gabinetu mo¿e przez ca³y okres umowy leasingu
oszczêdzaæ dziêki wliczeniu kosztów amortyzacji
w koszt uzyskaniu przychodów. Natomiast po za-
koñczeniu sp³at prawa w³asnoœci zostaj¹ przenie-
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sione za wartoœæ okreœlon¹ w umowie leasingu
finansowego. 

ZZaauuffaannii  lleekkaarrzzee

Firmy leasingowe przekona³y siê, ¿e lekarzom
warto ufaæ. Dlatego przygotowane dla nich pro-
cedury podpisania umowy i warunki leasingu s¹
szczególnie korzystne. Mo¿na siê o tym przeko-
naæ na podstawie oferty firmy Volksbank-Leasing
Polska SA. Jej podstawow¹ zalet¹ s¹ bardzo
proste procedury podpisania umowy. Aby pozy-
skaæ sprzêt, który firma leasingowa sfinansuje
na kwotê nie wiêksz¹ ni¿ 150 tys. z³, lekarz nie
musi przedstawiaæ swoich dochodów czy zysków

z tytu³u prowadzonej dzia³alnoœci. Potrzebne bê-
d¹ mu tylko dokumenty rejestracyjne firmy (ga-
binetu), dowód osobisty i dyplom lekarski. Do-
datkowo decyzjê o przyznaniu finansowania VB
Leasing podejmuje w ci¹gu 2–4 dni. Oznacza
to, ¿e od momentu ustalenia, co lekarz chce na-
byæ do swojego gabinetu, do dnia, w którym bê-
dzie móg³ ju¿ korzystaæ z tego sprzêtu, minie nie
wiêcej ni¿ 7 dni. W tym samym czasie mo¿na
uzyskaæ decyzjê o przyznaniu finansowania na
kwotê powy¿ej 150 tys. z³. W tym wypadku le-
karz zostanie jeszcze poproszony o przedstawie-
nie dodatkowo deklaracji podatku dochodowe-
go, w którym bêdzie ujêty dotychczas wykazany

przychód i dochód. Natomiast lekarzom dopie-
ro rozpoczynaj¹cym w³asn¹ praktykê Volksbank-
-Leasing Polska SA oferuje leasing urz¹dzeñ me-
dycznych ju¿ od chwili otwarcia gabinetu (pod
warunkiem zarejestrowania dzia³alnoœci gospo-
darczej). 

BBeezzppiieecczzeeññssttwwoo  ttrraannssaakkccjjii

W przypadku leasingu urz¹dzeñ medycznych
w VB Leasing udzia³ w³asny w inwestycji mo¿e wy-
nieœæ ju¿ od 5 proc. wartoœci sprzêtu. Czas trwa-
nia umowy (od 12 do 60 mies.) uzale¿niony jest
wy³¹cznie od potrzeb i mo¿liwoœci finansowych le-
karza, spó³ki czy spó³dzielni lekarskiej. 

Wybieraj¹c firmê leasingow¹, warto siê upew-
niæ, ¿e jest to przedsiêbiorstwo w dobrej kondycji
finansowej, z silnym zapleczem kapita³owym. Trze-
ba wiêc podkreœliæ, ¿e VB Leasing znajduje siê
w gronie najwiêkszych krajowych firm leasingo-
wych. Udzia³owcami spó³ki s¹ austriacki bank
Österreichische Volksbanken oraz niemiecka
spó³ka VR-Leasing. Przynale¿noœæ do stabilnej gru-
py finansowej gwarantuje bezpieczeñstwo transak-
cji zawieranych z VB Leasing. Bli¿sze informacje na
temat leasingu urz¹dzeñ medycznych mo¿na uzy-
skaæ u przedstawicieli firmy lub korzystaj¹c z ser-
wisu internetowego (www.vbleasing.pl). 

(VBL)

” Wybierając firmę leasingową, warto się upewnić, że jest to przedsiębiorstwo 

w dobrej kondycji finansowej, z silnym zapleczem kapitałowym ”

cia gabinetu, jednak pod warunkiem zarejestrowa-
nia dzia³alnoœci gospodarczej. 

AA  cczzyy  lleeaassiinngg  oopp³³aaccaa  ssiiêê  lleekkaarrzzoomm??  

Tak, ale trzeba pamiêtaæ, ¿e po 1 maja 2004 r.
zmieni³a siê stawka podatku od towarów i us³ug.
22-proc. podatek VAT na urz¹dzenia medyczne

zast¹pi³a stawka 7-proc. Dla lekarzy, którzy
w wiêkszoœci nie s¹ vatowcami, nieop³acalne jest
leasingowanie urz¹dzeñ medycznych w leasingu
operacyjnym, gdzie standardowo stosuje siê
stawkê VAT w wysokoœci 22 proc. Korzystnym dla
nich rozwi¹zaniem jest podpisanie umowy leasin-
gu finansowego. Niestety, w tym przypadku 
7-proc. podatek VAT jest p³atny z góry. Podatek
ten stanowi natomiast koszt uzyskania przychodu.
W przypadku lekarzy, którzy s¹ p³atnikami podat-
ku VAT, sytuacja nie ulega zmianie i leasing ope-
racyjny nadal jest dla nich bardzo atrakcyjny.
Przez ca³y okres trwania umowy mog¹ oni raty 
leasingu operacyjnego zaliczyæ do kosztów uzy-
skania przychodu. �

” Lekarzom rozpoczynającym własną praktykę

oferujemy leasing urządzeń medycznych 

już od chwili otwarcia gabinetu ”


