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Pracuj¹ dla sanofi-aventis
Agencja casusBTL event&direct marketing wygra³a przetarg na kompleksow¹ realizacjê kampanii i strategii ko-

munikacyjnej dla grupy sanofi-aventis w dziedzinie diabetologii. Kampania skierowana jest do lekarzy podstawo-
wej opieki zdrowotnej (poz) oraz lekarzy specjalistów w dziedzinie diabetologii. Dzia³ania przeprowadzane s¹
przy wspó³pracy Polskiego Towarzystwa Diabetologicznego (PTD). Has³em kampanii i programu edukacyjnego
jest HbA1c – kontrola cukrzycy na dobrym poziomie. Dzia³ania te s¹ nastêpstwem og³oszenia przez PTD, przy
wspó³pracy z grup¹ sanofi-aventis wyników przeprowadzonego w pierwszym kwartale 2005 r. ogólnopolskiego
badania PolDiab. Badanie to dotyczy okreœlenia stopnia wyrównania cukrzycy w populacji osób chorych na cu-
krzycê za pomoc¹ okreœlenia wartoœci hemoglobiny glikowanej (HbA1c). Wyniki s¹ alarmuj¹ce i wskazuj¹ na pod-
stawowy problem w komunikacji na poziomie lekarz poz – diabetolog, oraz lekarz – pacjent.

Medyczny 
ekspres  

Polski oddzia³
TNT Express wpro-
wadza us³ugê trans-
portu materia³u biolo-
gicznego. Clinical Express zapewnia ekspresowy
przewóz m.in. próbek klinicznych, organów do
transplantacji czy p³ynów ustrojowych. Priorytetem
jest szybkoœæ i zapewnienie bezpieczeñstwa transpor-
towanym substancjom. TNT umo¿liwia ich prze-
wóz w kontrolowanych temperaturach. Na us³ugê
Clinical Express sk³ada siê doœwiadczenie specjali-
stów z dzia³u Medical Coordination Centre, który jest
wydzielon¹ struktur¹ TNT odpowiedzialn¹ za ob-
s³ugê przesy³ek zawieraj¹cych materia³ biologiczny.
Specjalnie przeszkolony personel koordynuje trans-
port przesy³ek i przez ca³¹ dobê doradza w zakresie
wyboru w³aœciwego opakowania czy opcji serwiso-
wej: standardowej lub specjalistycznej. Równie istot-
nym elementem Clinical Express s¹ atestowane opa-
kowania, spe³niaj¹ce wymogi IATA (Miêdzynaro-
dowego Zrzeszenia PrzewoŸników Lotniczych).
Us³uga Clinical Express realizowana jest przy zacho-
waniu rygorystycznych procedur bezpieczeñstwa. 

Lekowy compact  
Francuska firma bioMérieux SA wprowadzi³a na rynek

polski system Vitek® 2 Compact, uzupe³niaj¹c grupê apara-
tów Vitek® 2 do automatycznej identyfikacji mikrobiolo-
gicznej i okreœlania lekowra¿liwoœci. Systemy nale¿¹ce do
grupy VITEK® 2 umo¿liwiaj¹ szybkie uzyskanie odpowied-
nich informacji niezbêdnych do zastosowania w³aœciwej ku-
racji antybiotykowej, co prowadzi do polepszenia opieki nad
pacjentem i obni¿enia kosztów leczenia – twierdzi Benoît

Adelus, wiceprezes firmy. Vitek® 2 Compact wyposa¿ony jest w zaawansowany system ekspercki – Advanced
Expert System (AES™), który zatwierdza i interpretuje wyniki testów na lekowra¿liwoœæ w celu wykrywania opor-
noœci na antybiotyki. Dziêki nowemu systemowi mikrobiolog mo¿e byæ pewny wykrycia nawet nieznacznej leko-
opornoœci, a lekarze klinicyœci mog¹ szybko uzyskaæ dok³adne, zatwierdzone raporty z wykonanych testów i s¹ alar-
mowani w przypadku wyst¹pienia opornoœci na antybiotyki. Raport ten pomaga lekarzowi w postawieniu w³aœciwej
diagnozy i, jeœli jest to konieczne, zmianie terapii antybiotykowej na bardzo wczesnym etapie leczenia. Pacjent od-
nosi korzyœæ z terapii podjêtej na czas. 

Gwa³towny wzrost
Od pocz¹tku tego roku gwa³-

townie wzros³a sprzeda¿ insulin.
Na LubelszczyŸnie np. wykazano, ¿e co miesi¹c mieszkañcy te-
go regionu wykupuj¹ kilka tysiêcy opakowañ leku wiêcej ni¿
przed rokiem. Prof. Jerzy £opatyñski, lubelski konsultant woje-
wódzki w dziedzinie diabetologii mówi, ¿e w tym regionie nie
odnotowano tak istotnego wzrostu liczby chorych na cukrzycê.
Nie zmieni³y siê te¿ standardy leczenia, które nakazywa³yby
przyjmowanie wiêkszych dawek leku. Gdzie wiêc znika insulina,
za któr¹ p³ac¹ podatnicy? Narodowy Fundusz Zdrowia z niepo-
kojem obserwuje lawinowo rosn¹ce wydatki na leki. Roœnie
sprzeda¿ nie tylko insulin, ale i innych drogich preparatów. Mi-
mo zwiêkszenia w 2005 r. bud¿etu na refundacjê leków o ponad
11 mln z³otych, istnieje obawa, ¿e i tak tych pieniêdzy nie wystar-
czy. Jak podejrzewaj¹ specjaliœci, gwa³towny wzrost sprzeda¿ in-
sulin jest zwi¹zany z pok¹tnym handlem tym lekiem. 

Sukces US Pharmacia
W 2004 r. przychody US Pharmacia w Polsce przekro-

czy³y 320 mln z³. Firma znana jest z produkcji i sprzeda¿y le-
ków wydawanych bez recepty oraz intensywnych dzia³añ
marketingowych. 
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Bez patentów
W³adze brazy-

lijskie, które nie
zdo³a³y sk³oniæ
amerykañskiego
koncernu farma-

ceutycznego Abbott do obni¿enia ceny za lek
Kaletra, stosowany w leczeniu AIDS, rozpraco-
wa³y formu³ê tego specyfiku i zapowiedzia³y
podjêcie produkcji jego wersji odtwórczej.
W laboratorium pañstwowej fundacji Fiocruz
koszty produkcji tego leku wynios¹ w przelicze-
niu 0,68 dol. za dawkê, podczas gdy Abbott ¿¹-
da 1,17 dol. za dawkê. Wed³ug mediów brazy-
lijskich tylko w pierwszym roku pañstwo brazy-
lijskie, bezp³atnie zaopatruj¹ce chorych na
AIDS w leki, zaoszczêdzi na tym 130 mln dol.

Msza za szpital
Pracownicy Wojewódzkiego Szpitala Opieki D³u-

goterminowej i Hospicyjnej w Sieradzu zamówili
mszê polow¹ w intencji nie³¹czenia tej placówki z tzw.
nowym szpitalem. – Zwracamy siê ju¿ o pomoc do nie-
bios, poniewa¿ jeœli dojdzie do po³¹czenia szpitali, 200 osób
mo¿e straciæ pracê – powiedzia³a Ma³gorzata Balcerzak,
wiceprzewodnicz¹ca Zwi¹zku Zawodowego Pielêgnia-
rek w starym szpitalu. Nabo¿eñstwo na placu przy sta-
rym szpitalu koncelebrowa³o 3 ksiê¿y. Pracownicy od
marca protestuj¹ przeciwko planom po³¹czenia szpita-
li. Na budynku starego szpitala ³opocz¹ czarne flagi,
a na korytarzach wisz¹ odezwy do polityków. 

Insulina Biotonu na Bia³orusi
Bioton otrzyma³ zamówienie na realizacjê 50 proc. dosta-

wy Gensulin w fiolkach na rynek bia³oruski w ramach wy-
granego przetargu o wartoœci ok. 500 tys. dol. (40 proc. wo-
lumenu przetargu). Kolejne 50 proc. dostawy zostanie zreali-
zowane we wrzeœniu tego roku – poinformowa³a spó³ka. Bio-
ton po raz pierwszy uczestniczy³ w przetargu na insulinê na
Bia³orusi. Nastêpny przetarg planowany jest na jesieni. Bia-
³oruski rynek insuliny szacowany jest na 4–6 mln dol.

Onkologiczna fuzja
Firma i3 Research, globalna organizacja wykonuj¹ca na

zlecenie badania potrzebne do testów klinicznych, dokona-
³a przejêcia firmy SKM Oncology wraz z oddzia³ami. Firma
i3 Research specjalizuje siê w onkologii, chorobach oœrodko-
wego uk³adu nerwowego, chorobach uk³adu oddechowego
i zakaŸnych. SKM to firma typu CRO. Zapewnia pe³en za-
kres us³ug i jest liderem w wykonywaniu onkologicznych te-
stów klinicznych w Niemczech. Jej obecnoœæ i silna pozycja
na wa¿nym rynku niemieckim, w po³¹czeniu ze specjaliza-
cj¹ terapeutyczn¹ i zasiêgiem geograficznym firmy i3 za-
pewni tej ostatniej pozycjê globalnego lidera na rynku roz-
woju produktów stosowanych w onkologii.

Zarobimy na pacjentach
Financial Times napisa³, ¿e polska s³u¿ba zdrowia zarobi

w najbli¿szych latach na pacjentach z innych krajów Unii Eu-
ropejskiej, chêtnych do korzystania z us³ug medycznych, tañ-
szych w naszym kraju ni¿ w pozosta³ych pañstwach Wspólnoty.
Zdaniem gazety Polska obawia siê, ¿e po odrzuceniu unijnej
konstytucji przez Francuzów i Holendrów oraz fiasku szczytu
UE w sprawie bud¿etu na lata 2007–2013, Unia Europejska
mo¿e zwiêkszyæ teraz bariery dla pracowników medycznych
i firm dostawczych z nowych krajów unijnych. Jednak¿e,
w ocenie FT, Polska jest daleka od stanu desperacji, poniewa¿
cieszy siê sporym zainteresowaniem pacjentów z innych krajów
UE. Ju¿ teraz kobiety z Berlina przyje¿d¿aj¹ do miast w za-
chodniej Polsce na operacje plastyczne. Polacy prowadz¹cy pry-
watne kliniki uwa¿aj¹, ¿e z powodu du¿ego popytu na us³ugi
medyczne ceny w Polsce tak¿e wzrosn¹ i za 5 lub 10 lat bêdzie
to œwietny interes dla polskich firm.

Najmilsza apteka  
W Warszawie odby³a siê uroczysta gala wrêczenia nagród i dy-

plomów w³aœcicielom aptek, które zwyciê¿y³y w ogólnopolskim kon-
kursie Najmilsza apteka ze znakiem Dbam o zdrowie. W ramach kon-
kursu pacjenci wybrali 17, ich zdaniem, najmilszych aptek uczestni-
cz¹cych w programie – po jednej w ka¿dym województwie i dodat-
kowo jedn¹ w Warszawie. Konkurs zosta³ zorganizowany przez Pol-
sk¹ Grupê Farmaceutyczn¹, twórcê programu Dbam o zdrowie oraz
magazyn o zdrowiu VITA.

IVAX i Mayne
Firma IVAX Corporation og³osi³a dziœ, ¿e podpisa-

³a ze spó³k¹ Mayne Pharma porozumienie, na mocy
którego IVAX bêdzie wy³¹cznym dystrybutorem sze-
regu generycznych iniekcyjnych produktów onkolo-
gicznych Mayne Pharma na rynkach Europy Œrodko-
wej i Wschodniej. Mayne Pharma bêdzie wytwarzaæ te
produkty i otrzymywaæ p³atnoœci od IVAX z tytu³u ich
sprzeda¿y. 
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Po³¹czone apteki
Wielkopolska hur-

townia leków Galenica
Panax przygotowuje siê
do po³¹czenia z kolejn¹,
mniejsz¹ firm¹ dystry-
bucyjn¹. Wczesn¹ jesie-
ni¹ Galenica przejmie
elbl¹sk¹ hurtowniê In-
terfarm. Udzia³owcami
obu spó³ek s¹ apteka-
rze. Hurtownie s¹ czê-

œci¹ unii hurtowni aptekarskich Apofarm. Inter-
farm jest jednak znacznie mniejsz¹ firm¹ ni¿ pod-
miot przejmuj¹cy. Roczne obroty Interfarmu,
który obs³uguje blisko 100 aptek, siêgaj¹ 30 mln
z³. Z kolei Galenica w 2004 r. zanotowa³a sprze-
da¿ na poziomie 315 mln z³. Dostarcza leki do
700 aptek. 

Polski laser
Jedyne w Polsce urz¹dzenie œwiat³owodowo-lase-

rowe do naœwietlañ wewn¹trz têtnic opracowali na-
ukowcy z Politechniki Wroc³awskiej. Za jego pomo-
c¹ mo¿na z powodzeniem leczyæ zwê¿one naczynia
wieñcowe w sercu. Dwa zespo³y naukowców, w Pol-
sce i Stanach Zjednoczonych, badaj¹ zastosowanie
specjalnego lasera w leczeniu chorób serca. Naukow-
com z Politechniki Wroc³awskiej uda³o siê stworzyæ
urz¹dzenie, które wprowadza siê do naczyñ wieñco-
wych serca i leczy zmiany mia¿d¿ycowe. Kardiochi-
rurdzy z Akademii Medycznej we Wroc³awiu zasto-
sowali leczenie laserem u 50 pacjentów. Ich przy-
puszczenia potwierdzi³y siê. Czêstotliwoœæ nawrotu
zmian mia¿d¿ycowych w sercu u tych pacjentów jest
mniejsza ni¿ u leczonych klasycznie. Naukowcy pra-
cuj¹ nad stworzeniem bardziej miêkkiego œwiat³owo-
du, który móg³by byæ stosowany w leczeniu naczyñ
w¹skich i krêtych, i nie tylko w sercu.

Wojna z p³atnikami
Narodowy Fundusz Zdrowia bêdzie egzekwowa³ od pra-

codawców koszty leczenia osób, za które nie odprowadzili oni
sk³adki na ubezpieczenie zdrowotne. Wojnê z niesolidnymi
p³atnikami sk³adek zapowiedzia³ prezes NFZ Jerzy Miller.
Takie egzekwowanie mo¿liwe jest dziêki temu, ¿e Zak³ad
Ubezpieczeñ Spo³ecznych w du¿ym stopniu potrafi ju¿ wy-
kryæ, czy za danego ubezpieczonego faktycznie uiszczana jest
sk³adka na ubezpieczenie zdrowotne. Sk³adkê za pracuj¹-
cych, w wiêkszej czêœci wyodrêbnion¹ z podatku od osób fi-
zycznych, a w mniejszej z poborów, op³aca pracodawca. Fun-
dusz ma prawo obci¹¿enia go kosztami leczenia ubezpieczo-
nego, jeœli nie odprowadzi³ sk³adki. Ponadto niesolidnemu
pracodawcy grozi grzywna. Za bezrobotnych sk³adkê op³aca
bud¿et pañstwa. Jerzy Miller powiedzia³, ¿e Fundusz wpro-
wadzi tê procedurê najpierw w jednym regionie, ale nie zdra-
dzi³, w którym. – Gdybyœmy ujawnili to województwo, to od ju-
tra dostawalibyœmy zaleg³e sk³adki od p³atników tylko z tego woje-
wództwa, a tak dostaniemy z szesnastu – wyjaœni³.

Jelfa w Petersburgu
Jelfa SA otworzy³a kolejne

biuro handlowe w Rosji. Mieœci
siê ono w St. Petersburgu, w hi-
storycznym budynku zwanym
Domem Sowietów przy ul. Mo-
skowskij Prospekt. Potrzeba
otwarcia nowej placówki zaistnia-

³a w zwi¹zku z rozwojem sieci przedstawicieli w wa¿nych rejo-
nach Rosji. Chodzi³o o usprawnienie pracy oraz umocnienie
wizerunku i pozycji Przedsiêbiorstwa Farmaceutycznego Jelfa
SA w tymkraju. 

Przedstawicielstwo Jelfa SA dzia³a w Rosji od wrzeœnia
2002 r. Pierwsze biuro otwarto w Moskwie przy Prospek-
cie Mira. W najbli¿szym czasie planowane jest dalsze roz-
szerzenie sieci przedstawicieli regionalnych na inne wa¿ne
regiony Rosji. 

Jelfa SA posiada tak¿e przedstawicielstwo na Ukrainie.
Jego biuro mieœci siê w Kijowie.

Ukraiñski rynek
Obecn¹ sytuacjê na ukraiñskim rynku farmaceutycznym charakteryzuj¹ nastêpu-

j¹ce zjawiska: rosn¹cy od 5 lat popyt na leki i preparaty lecznicze, wzrost poda¿y le-
ków krajowych i zagranicznych, umiarkowany wzrost cen leków, wysoki udzia³ leków
krajowych nieodpowiadaj¹cych standardom GMP, patologiczne zjawiska w obrocie

lekami, groŸba monopolizacji rynku przez najwiêkszych producentów leków, pilna potrzeba modernizacji zak³adów
przemys³u farmaceutycznego przy braku œrodków na inwestycje. 

Tak przynajmniej wynika z ocen ukraiñskich i zagranicznych analityków tego rynku, opublikowanych w piœmie spe-
cjalistycznym Ekspert Handlowy. Wymienione zjawiska i tendencje ilustruj¹ nastêpuj¹ce dane i informacje: w latach
2000–2004 œrednioroczna dynamiczna sprzeda¿ leków na Ukrainie kszta³towa³a siê na poziomie 15 proc. (w wyra¿eniu
wartoœciowym). Wed³ug danych szacunkowych w 2004 r. sprzeda¿ ta osi¹gnê³a 1 016 mln dol., przy czym w sprzeda¿y
detalicznej 833 mln dol., a w sieci aptek i punktów sprzeda¿y szpitalnej 183 mln dol. 15 proc. wartoœci zakupów doko-
nanych zosta³o ze œrodków bud¿etu pañstwa, pozosta³a czêœæ ze œrodków w³asnych ludnoœci. Na globaln¹ poda¿ leków
i preparatów leczniczych sk³ada siê produkcja ok. 500 wytwórców: 350 koncernów zagranicznych i 150 krajowych. 


