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Czy poszukujecie obecnie fi nansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychód ze sprzedaży głów-
nego produktu/usługi fi rmy?
Nie.

Jakie są na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe 
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

Ekspansja zagraniczna

Czy jesteście aktualnie obecni na rynkach zagranicznych 
komercyjnie?
Nie jesteśmy obecni, ale planujemy być.

Jakie kraje są istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydują o wyborze kraju ekspansji?
Ilość potencjalnych klientów, zamożność klientów, bliskość kulturowa.

VR TierOne
Spółka jawna
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Aktualne potrzeby

Czy brałeś udział w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wpłynęła na twój biznes?
10 - wpływ pozytywny.

Opisz wpływ Covid - 19 na twój biznes.
Branża medyczna stała się bardziej otwarta na poszukiwanie techno-
logicznych rozwiązań.

Informacje ogólne o organizacji

Wskaż aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych płacących klientów.

W jakich obszarach działa Wasz startup? 
Tool IT - samodzielna aplikacja IT, AI/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwiązaniu

Co jest Waszym produktem/usługą?
Sztuczna inteligencja zamiast recepcji.

Czy produkt/usługa ma certyfi kat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyróżnia Was na tle konkurencji? W czym jesteście 
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie używanych 
rozwiązań na rynku?
Dokładamy biometrię, aby scoringować pacjentów do programów 
przesiewowych.

Czy macie już opracowany model biznesowy?
Tak.

Jeśli tak, opisz zwięźle Wasz model biznesowy, uwzględnia-
jąc kto jest użytkownikiem a kto płaci.
Naszym użytkownikiem są pacjenci, również osoby starsze wykluczo-
ne cyfrowo.
Płaci jednostka medyczna. Rozliczamy się elastycznie, tylko za odebra-
ny telefon.

Wskaż instytucje, z którymi startup najczęściej współpracuje.
Szpitale.

Finanse

Jaki jest obecnie poziom fi nansowania Waszego startupu?
2 mln zł - 5 mln zł.

Jakie macie źródła fi nansowania? 
VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie fi nansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychód ze sprzedaży głów-
nego produktu/usługi fi rmy?
Tak.

Jakie są na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe 
mierniki waszego sukcesu? 
Liczba użytkowników.

Ekspansja zagraniczna

Czy jesteście aktualnie obecni na rynkach zagranicznych 
komercyjnie?
Zarejestrowany przychód z rynku zagranicznego.

Jakie kraje są istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Kraje Afryki Północnej.

Jakie czynniki decydują o wyborze kraju ekspansji?
Lista kontaktów.

Wandlee 
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością

ttps://wandlee.com
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Aktualne potrzeby

Czy brałeś udział w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wpłynęła na twój biznes?
7 - wpływ pozytywny.

Opisz wpływ Covid - 19 na twój biznes.
Pandemia miała bardzo duży wpływ na przebieg zaplanowanych prac. 
Nasze urządzenie, w wersji sterylnej, docelowo ma służyć do monito-
rowania temperatury w okolicach ran pooperacyjnych i wykrywania 
we wczesnej fazie stanów zapalnych, w tym sepsy. W trakcie pandemii 
okazało się, że jednym z głównych symptomów świadczących o zaka-
żeniu wirusem Covid19 jest wzrost temperatury ciała. Szybko podjęli-
śmy decyzję o chwilowej zmianie kierunku rozwoju i przygotowaniu 
czujnika w wersji niesterylnej z łatwym i wygodnym systemem moco-
wania. Przygotowanie wersji sterylnej trwałoby znacznie dłużej.

Informacje ogólne o organizacji

Wskaż aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych płacących klientów.

W jakich obszarach działa Wasz startup? 
Telemedycyna, Medical devices, AI/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwiązaniu

Co jest Waszym produktem/usługą?
Naszym produktem jest certy� kowany system do zdalnego i ciągłe-
go monitorowania temperatury ciała - WARMIE. Sensor WARMIE jest 
bezprzewodowym czujnikiem temperatury, zasilanym bateryjnie, 
przeznaczonym do mierzenia i monitorowania temperatury ciała 
człowieka w sposób ciągły. Mierzona wartość temperatury jest prze-
syłana bezprzewodowo do zainstalowanej na smartfonie użytkownika 
aplikacji umożliwiającej odczyt temperatury i rejestrowanie jej zmian. 
Praca na baterii pozwala na ciągły monitoring temperatury przez wiele 
tygodni. System posiada certy� kat wyrobu medycznego klasy IIb, co 

oznacza, iż można go stosować u pacjentów nieprzytomnych przeby-
wających na oddziałach intensywnej terapii.
Właściwości sensora:
-  dokładność: wyniki prezentowane mogą być do setnych części 

stopnia, dokładność pomiarowa wynosi 0,3/0,4 stopni Celsjusza,
-  inteligencja: algorytm medyczny rekalkuluje zmiany temperatury, 

dla określonego miejsca mocowania sensora,
-  bezpieczeństwo: czujnik wykonany jest z biomedycznych mate-

riałów, elementy wykorzystane do produkcji posiadają wymagane 
certy� katy,

-  wygoda: czujnik montowany jest na wygodnej opasce, która łatwo 
się zakłada i zdejmuje,

-  mały rozmiar: czujnik ma wymiary: 3,2 cm x 2,5 cm x 0,7 cm,
-  szybkość: aplikacja WARMIE24 połączona z czujnikiem, wysyła po-

wiadomienia za każdym razem, gdy zarejestruje znaczący wzrost 
temperatury,

-  praca na baterii: żywotność baterii sensora to ok. 4000 h w zależ-
ności od częstości połączeń czujnika z telefonem,

-  otwartość systemu: oprogramowanie sensora można integrować 
z innymi systemami (otwarte API).

Czy produkt/usługa ma certyfi kat CE?
Tak.

Co wyróżnia Was na tle konkurencji? W czym jesteście 
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie używanych 
rozwiązań na rynku?
Nasze rozwiązanie wyróżnia dokładność pomiaru: 0,3/0,4 stopni Cel-
sjusza. Wygodny sposób mocowania urządzenia na ciele (wygodna 
opaska, łatwo się zdejmuje i zakłada). Aplikacja działa w tle, czujnik 
zapisuje dane (1000 zapisów) nawet po rozłączeniu z aplikacją. Po 
ponownym połączeniu aplikacja synchronizuje wartości temperatury. 
Żywotność baterii naszego rozwiązania to ok. 4000 godzin (w zależno-
ści od częstotliwości połączeń telefonu z czujnikiem czas pracy na ba-
terii może ulec zmianie). Dodatkowo otwartość API sensora pozwala 
na integrację z innymi systemami.

Czy macie już opracowany model biznesowy?
Tak.

Jeśli tak, opisz zwięźle Wasz model biznesowy, uwzględnia-
jąc kto jest użytkownikiem a kto płaci.
Planujemy sprzedaż skierowaną do klienta indywidualnego, w ramach 
płatności jednorazowej, kupującym jest rodzic, osoba dorosła, a użyt-
kownikiem mogą być dzieci (powyżej 3 roku życia), dorośli.

Warmie 
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością

ww.warmie.eu
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Kolejną grupą są � rmy chcące zintegrować się z naszym urządzeniem, 
włączając je do swojego systemu. Płatnikiem są w tym przypadku � r-
my, użytkownikami ich klienci.
Ostatnią grupą są placówki medyczne, kupującym będą szpitale, użyt-
kownikami pacjenci.

Wskaż instytucje, z którymi startup najczęściej współpra-
cuje.
Inwestorzy, Akceleratory.

Finanse

Jaki jest obecnie poziom fi nansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie źródła fi nansowania? 
Środki własne założyciela (bootstrapping), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie fi nansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychód ze sprzedaży głów-
nego produktu/usługi fi rmy?
Nie.

Jakie są na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe 
mierniki waszego sukcesu? 
Przychody.

Ekspansja zagraniczna

Czy jesteście aktualnie obecni na rynkach zagranicznych 
komercyjnie?
Nie jesteśmy obecni, ale planujemy być.

Jakie kraje są istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy, Indie.

Jakie czynniki decydują o wyborze kraju ekspansji?
Uzyskanie certy� katu na sprzedaż w danym regionie (prawne). Pozy-
skanie przedstawiciela w danym regionie.

Warmie
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością
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Aktualne potrzeby

Czy brałeś udział w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wpłynęła na twój biznes?
9 - wpływ pozytywny.

Opisz wpływ Covid - 19 na twój biznes.
Wellbee jest platformą, której misją jest usuwanie barier w dostępie do 
psychoterapii, łącząc klientów z indywidualnie dobranymi terapeutami. 
COVID spowodował, że zainteresowanie naszymi usługami znacznie 
wzrosło, gdyż osoby potrzebujące wsparcia psychologicznego mają 
możliwość odbywania konsultacji wtedy, kiedy tego potrzebują i gdzie-
kolwiek są, co jest szczególnie istotne w kontekście ograniczonych kon-
taktów społecznych i wprowadzanych lockdown’ów. Jednocześnie wie-
lu specjalistów przekonało się, że usługi świadczone online w większości 
przypadków są równie skuteczne co usługi świadczone o
  ine.

Informacje ogólne o organizacji

Wskaż aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych płacących klientów.

W jakich obszarach działa Wasz startup? 
Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), AI/machine lear-
ning, Dane medyczne, Udzielanie świadczeń zdrowotnych (pro� lakty-
ka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Informacje o rozwiązaniu

Co jest Waszym produktem/usługą?
Platforma podnosząca efektywność i dostępność psychoterapii z wy-
korzystaniem technologii wspierającej lepsze dopasowanie Klienta do 
danego specjalisty.

Czy produkt/usługa ma certyfi kat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyróżnia Was na tle konkurencji? W czym jesteście 
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie używanych 
rozwiązań na rynku?
Nasze procesy i rozwiązania pozwalają na lepsze dopasowanie psy-
choterapeuty do danego Klienta i wyzwania, z którym się mierzy.

Czy macie już opracowany model biznesowy?
Tak.

Jeśli tak, opisz zwięźle Wasz model biznesowy, uwzględnia-
jąc kto jest użytkownikiem a kto płaci.
W przypadku Klientów indywidualnych, Klient jest jednocześnie płat-
nikiem i użytkownikiem. W przypadku rozwiązań dla � rm płatnikiem 
jest � rma (różne modele rozliczenia: abonament, płatność jednorazo-
wa za pakiety wizyt, co-payment), a końcowym użytkownikiem roz-
wiązania są pracownicy.

Wskaż instytucje, z którymi startup najczęściej współpracuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujące.

Finanse

Jaki jest obecnie poziom fi nansowania Waszego startupu?
1 mln zł - 2 mln zł.

Jakie macie źródła fi nansowania? 
Środki własne założyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni Inwestorzy (osoby � zyczne - Business Angels), Prywat-
ni inwestorzy (osoby prywatne), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie fi nansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychód ze sprzedaży głów-
nego produktu/usługi fi rmy?
Tak.

Jakie są na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe 
mierniki waszego sukcesu?
Liczba wizyt.

Wellbee 
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością

ttps://wellbee.pl
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Ekspansja zagraniczna

Czy jesteście aktualnie obecni na rynkach zagranicznych 
komercyjnie?
Jesteśmy w trakcie negocjacji z jedną z dużych międzynarodowych 
� rm, która jest obecna w wielu krajach w regionie CEE na zapewnie-
nie wsparcia psychicznego dla pracowników. Oceniamy, że szanse na 
podpisanie kontraktu są duże.

Jakie kraje są istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Kraje regionu CEE i CIS.

Jakie czynniki decydują o wyborze kraju ekspansji?
1) Poziom rozwoju rynku w obszarze mental health, 
2) Dostępność lokalnych specjalistów o odpowiednich kwali� kacjach, 
3) Obecność Klientów biznesowych.

Wellbee
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością
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Aktualne potrzeby

Czy brałeś udział w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jeżeli brałeś udział w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stąpiła zmiana w twoim biznesie w ciągu ostatniego roku?
Dodanie nowego portalu internetowego, dodanie teleporad do usług.

Jak pandemia Covid-19 wpłynęła na twój biznes?
2 – wpływ negatywny.

Opisz wpływ Covid - 19 na twój biznes.
Wstrzymanie planów rozwojowych, zmniejszenie dostępności lekarzy, 
zmniejszenie zainteresowania usługami.

Informacje ogólne o organizacji

Wskaż aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientów i 
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach działa Wasz startup? 
Telemedycyna, Udzielanie świadczeń zdrowotnych (pro� laktyka, dia-
gnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy, Rehabilitacja.

Informacje o rozwiązaniu

Co jest Waszym produktem/usługą?
Wizyta domowa/ Portal internetowy.

Czy produkt/usługa ma certyfi kat CE?
Nie.

Co wyróżnia Was na tle konkurencji? W czym jesteście istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie używanych roz-
wiązań na rynku?
Marka, którą stworzyliśmy, jest rozpoznawalna wśród klientów oraz po-
lecana przez lekarzy. Dostosowaliśmy nasz produkt do polskiego ryn-

ku, nie odtwarzamy ścieżek � rm działających na rynku rosyjskim czy 
amerykańskim. Posiadamy wiele opcji umów i wariantów współpracy 
z lekarzami, które pozwalają nam w pełni wykorzystać czas pracy call 
center oraz dyżurów lekarzy.

Czy macie już opracowany model biznesowy?
Tak.

Jeśli tak, opisz zwięźle Wasz model biznesowy, uwzględnia-
jąc kto jest użytkownikiem a kto płaci.
Produkt kupuje pacjent, lekarz, � rma ubezpieczeniowa, klinika - je-
steśmy zarówno właścicielem platformy jak i podmiotem leczniczym. 
Gdy klientem jest pacjent, dokonuje on płatności jednorazowej, w dal-
szym rozwoju subskrybuje miesięczny pakiet usług. Gdy klientem jest 
lekarz, dostarczamy mu pacjentów, zapewniamy kontakt z pacjentem, 
obowiązuje wtedy umowa, a Wezwijdoktora.pl pobiera prowizję za 
usługę. Gdy klientem jest placówka lub � rma ubezpieczeniowa, jeste-
śmy kontrahentem, podwykonawcą usług - wizyt domowych.
Użytkownikiem usługi jest więc jednocześnie pacjent oraz lekarz.

Wskaż instytucje, z którymi startup najczęściej współpra-
cuje.
Instytucje Finansujące.

Finanse

Jaki jest obecnie poziom fi nansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie źródła fi nansowania? 
Środki własne założyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (� nanso-
wanie z przychodów).

Czy poszukujecie obecnie fi nansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychód ze sprzedaży głów-
nego produktu/usługi fi rmy?
Tak.

Jakie są na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe 
mierniki waszego sukcesu?
Liczba użytkowników.

Wezwijdoktora.pl 
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością

ttps://wezwijdoktora.pl
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Ekspansja zagraniczna

Czy jesteście aktualnie obecni na rynkach zagranicznych 
komercyjnie?
Nie jesteśmy obecni, ale planujemy być.

Jakie kraje są istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE.

Jakie czynniki decydują o wyborze kraju ekspansji?
Warunki ekonomiczne mieszkańców, odległość od granicy z Polską.

Wezwijdoktora.pl
Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością



203Top Disruptors in Healthcare
Przegląd innowacyjnych startupów medycznych w Polsce

Autorzy Raportu

Lek. Ligia Kornowska - lekarz, dyrektor zarządzają-

ca Polskiej Federacji Szpitali, organizacji zrzeszającej 

największą liczbę szpitali w Polsce. Propagatorka AI w 

medycynie, liderka Koalicji AI w zdrowiu. Założycielka 

i prezes Młodych Menedżerów Medycyny. Wyróżniona 

na liście Forbesa „25 under 25” w kategorii „Biznes”, wy-

różniona na liście „100 najbardziej wpływowych osób 

w ochronie zdrowia” 2019 i 2020. Była CEO/dyrektor 

kilku startupów medycznych.  Prelegentka i moderator 

licznych konferencji sektora ochrony zdrowia o zasię-

gu krajowym i międzynarodowym.

Karolina Kornowska – koordynatorka II edycji Rapor-

tu „Top Disruptors in Healthcare”. Pracuje w Okręgo-

wym Sądzie Lekarskim Wielkopolskiej Izby Lekarskiej. 

Project Manager Młodych Menedżerów Medycyny 

przy Polskiej Federacji Szpitali. Studentka III roku prawa 

na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. 

Współpracowała przy organizacji konferencji „RODO w 

sektorze medycznym – gdzie jesteśmy, dokąd zmierza-

my”. Podczas letnich praktyk w Kancelarii DZP działała 

w zespole Life Sciences, pracującym nad Kodeksem 

Branżowym dla sektora ochrony zdrowia. 

Lek. Wojciech Sierocki – lekarz, pasjonat medycyny 

ratunkowej. Współzałożyciel startupów eMedica w Ke-

nii (branża telemedyczna), MedBridge (cyfrowe ścieżki 

pacjenta), Data Lake (blockchain dla dawstwa danych 

w medycynie) oraz � rmy Omega Global (internacjo-

nalizacja innowacyjnych przedsiębiorstw). Forbes 25 

under 25.

Anna Krawczyk - studentka III roku kierunku lekarskie-

go na Warszawskim Uniwersytecie Medycznym oraz II 

roku w Szkole Głównej Handlowej w Warszawie. Koor-

dynator Narodowy ds. Edukacji Medycznej w Między-

narodowym Stowarzyszeniu Studentów Medycyny 

IFMSA-Poland. Organizatorka konferencji TEDxWUM. 

Członek Zarządu Studenckiego Towarzystwa Nauko-

wego Warszawskiego Uniwersytetu Medycznego. 

Parlamentarzystka Parlamentu Młodych RP. Aktorka 

Teatru Magicznego działającego pod patronatem Fun-

dacji Ronalda McDonalda. Interesuje się innowacjami 

w Ochronie Zdrowia oraz debatami oksfordzkimi.

Jakub Witczak – student III roku prawa na Uniwersy-

tecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Zdobywał 

doświadczenie, pracując w kancelarii komorniczej 

oraz radcowskiej, gdzie zajmował się bieżącą obsługą 

prawną podmiotów branżowych. Jako członek Euro-

pejskiego Stowarzyszenia Studentów Prawa zajmował 

się organizacją Ogólnopolskiego Walnego Zgroma-

dzenia Delegatów ELSA Poland. Współpracował przy 

organizacji konferencji „RODO w sektorze medycznym 

– gdzie jesteśmy, dokąd zmierzamy”. Działał na rzecz 

Samorządu Studentów Wydziału Prawa i Administracji 

Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza. 

Urszula Szybowicz - Dyrektor Operacyjny Polskiej 

Federacji Szpitali, Wiceprzewodnicząca zespołu Młodzi 

Menedżerowie Medycyny, Dyrektor Instytutu Zdrowia 

i Spraw Społecznych, absolwentka kierunku zdrowie 

publiczne zarządzanie w opiece zdrowotnej Uniwer-

sytetu Medycznego w Poznaniu. Z powodzeniem 

wdraża najnowocześniejsze systemy do zabezpie-

czeń danych medycznych w podmiotach leczniczych, 

uczestniczy w wielu projektach dot. innowacji na ryn-

ku ochrony zdrowia, rozwiązań chmurowych i innych 

rozwiązań IT, a także w projektach regulacji prawnych 

dla sektora ochrony zdrowia. Koordynator projektów 

audytów placówek ochrony zdrowia. Konsultantka 

wielu podmiotów prywatnych z zakresu marketingu 

usług zdrowotnych, a także nowych kierunków roz-

woju i wykorzystania innowacji w sektorze healthcare.

Lek. Konrad Kosiński - lekarz, absolwent Warszaw-

skiego Uniwersytetu Medycznego, uczestnik licznych 

staży w klinikach uniwersyteckich m.in. w Austrii, 

Szwajcarii i Maroko. Koordynator i uczestnik wielu 

międzynarodowych konferencji medycznych, czło-

nek stowarzyszenia Młodzi Menedżerowie Medycyny 

przy Polskiej Federacji Szpitali. Z powodzeniem brał 

czynny udział w tworzeniu i rozwoju, a potem także 

w zarządzaniu jednym z warszawskich podmiotów 

leczniczych. Zainteresowany okulistyką, tematyką za-

rządzania podmiotami leczniczymi i wdrażaniem oraz 

rozwojem rozwiązań z zakresu AI w ochronie zdrowia.  

Obecnie lekarz w Universitätsklinikum Sankt Pölten w 

Austrii.

Wsparcie organizacyjne: Aleksandra Szczerbak
Wsparcie merytoryczne: Jarosław J. Fedorowski



204

Wydawca: 
Medexpert Ligia Kornowska
Medmetrix sp. z o.o. 
+48 690 875 075
ligia.kornowska@pfsz.org


