











VR TierOne

Spotka jawna

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, USA, Wielka Brytania, Niemcy.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
llos¢ potencjalnych klientéw, zamoznos¢ klientéw, bliskos¢ kulturowa.
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Wandlee

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://wandlee.com

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
10 - wptyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Branza medyczna stata sie bardziej otwarta na poszukiwanie techno-
logicznych rozwigzan.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Tool IT - samodzielna aplikacja IT, Al/machine learning, Dane medyczne.

Informacje o rozwigzaniu

llII@}

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Sztuczna inteligencja zamiast recepdji.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Co wyrodznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Dokfadamy biometrie, aby scoringowac pacjentdéw do programoéw
przesiewowych.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.
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Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Naszym uzytkownikiem sg pacjenci, réwniez osoby starsze wykluczo-
ne cyfrowo.

Pfaci jednostka medyczna. Rozliczamy sie elastycznie, tylko za odebra-
ny telefon.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Szpitale.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
2minzt-5minzt.

Jakie macie zrddta finansowania?
VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Zarejestrowany przychodd z rynku zagranicznego.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Kraje Afryki Potnocnej.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?
Lista kontaktow.

Przeglad innowacyjnych startupéw medycznych w Polsce



Warmaie

Spotka z ograniczonag odpowiedzialnosciag

ww.warmie.eu

Aktualne potrzeby

Czy brates udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
7 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.

Pandemia miafa bardzo duzy wptyw na przebieg zaplanowanych prac.
Nasze urzadzenie, w wersji sterylnej, docelowo ma stuzy¢ do monito-
rowania temperatury w okolicach ran pooperacyjnych i wykrywania
we wczesnej fazie standw zapalnych, w tym sepsy. W trakcie pandemii
okazato sie, ze jednym z gtéwnych symptomdw swiadczacych o zaka-
zeniu wirusem Covid19 jest wzrost temperatury ciata. Szybko podjeli-
smy decyzje o chwilowej zmianie kierunku rozwoju i przygotowaniu
czujnika w wersji niesterylnej z tatwym i wygodnym systemem moco-
wania. Przygotowanie wersji sterylnej trwatoby znacznie dtuzej.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?
Telemedycyna, Medical devices, Al/machine learning, Dane medyczne.

Co jest Waszym produktem/ustuga?

Naszym produktem jest certyfikowany system do zdalnego i ciggte-
go monitorowania temperatury ciata - WARMIE. Sensor WARMIE jest
bezprzewodowym czujnikiem temperatury, zasilanym bateryjnie,
przeznaczonym do mierzenia i monitorowania temperatury ciata
cztowieka w sposodb ciggty. Mierzona wartos¢ temperatury jest prze-
sytana bezprzewodowo do zainstalowanej na smartfonie uzytkownika
aplikacji umozliwiajacej odczyt temperatury i rejestrowanie jej zmian.
Praca na baterii pozwala na ciggty monitoring temperatury przez wiele
tygodni. System posiada certyfikat wyrobu medycznego klasy Ilb, co

Informacje o rozwigzaniu

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

0znacza, iz mozna go stosowac u pacjentéw nieprzytomnych przeby-

wajacych na oddziatach intensywnej terapii.

Wiasciwosci sensora:

- dokfadnos¢: wyniki prezentowane moga by¢ do setnych czesci
stopnia, doktadnos¢ pomiarowa wynosi 0,3/0,4 stopni Celsjusza,

- inteligencja: algorytm medyczny rekalkuluje zmiany temperatury,
dla okreslonego miejsca mocowania sensora,

- bezpieczenstwo: czujnik wykonany jest z biomedycznych mate-
riatéw, elementy wykorzystane do produkcji posiadajg wymagane
certyfikaty,

- wygoda: czujnik montowany jest na wygodnej opasce, ktéra tatwo
sie zaktada i zdejmuje,

- maty rozmiar: czujnik ma wymiary: 3,2 cm x 2,5 cm x 0,7 cm,

- szybkos¢: aplikacja WARMIE24 potaczona z czujnikiem, wysyta po-
wiadomienia za kazdym razem, gdy zarejestruje znaczacy wzrost
temperatury,

- praca na baterii: Zywotno$¢ baterii sensora to ok. 4000 h w zalez-
nosci od czestosci potgczen czujnika z telefonem,

- otwartos¢ systemu: oprogramowanie sensora mozna integrowac
z innymi systemami (otwarte API).

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Tak.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze rozwigzanie wyrdznia doktadnos¢ pomiaru: 0,3/0,4 stopni Cel-
sjusza. Wygodny sposdb mocowania urzadzenia na ciele (wygodna
opaska, fatwo sie zdejmuje i zaktada). Aplikacja dziata w tle, czujnik
zapisuje dane (1000 zapiséw) nawet po rozigczeniu z aplikacja. Po
ponownym potaczeniu aplikacja synchronizuje wartosci temperatury.
Zywotnos¢ baterii naszego rozwigzania to ok. 4000 godzin (w zalezno-
$ci od czestotliwosci potaczen telefonu z czujnikiem czas pracy na ba-
terii moze ulec zmianie). Dodatkowo otwarto$¢ APl sensora pozwala
na integracje z innymi systemami.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Planujemy sprzedaz skierowanga do klienta indywidualnego, w ramach
pfatnosci jednorazowej, kupujacym jest rodzic, osoba dorosta, a uzyt-
kownikiem moga byc¢ dzieci (powyzej 3 roku zycia), dorodli.
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Warmie

Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

Kolejng grupa sa firmy chcace zintegrowac sie z naszym urzgdzeniem,
wigczajac je do swojego systemu. Ptatnikiem sg w tym przypadku fir-
my, uzytkownikami ich klienci.

Ostatnig grupg sa placowki medyczne, kupujacym bedg szpitale, uzyt-
kownikami pacjenci.

Wskaz instytucje, z ktorymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Inwestorzy, Akceleratory.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Nie.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Przychody.

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych
komercyjnie?
Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢.

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Wielka Brytania, Niemcy, Indie.

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspansji?

Uzyskanie certyfikatu na sprzedaz w danym regionie (prawne). Pozy-
skanie przedstawiciela w danym regionie.

1 9 8 in Healthcare
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Wellbee

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://wellbee.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Nie.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
9 - wplyw pozytywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twoj biznes.

Wellbee jest platforma, ktorej misjg jest usuwanie barier w dostepie do
psychoterapii, faczac klientdw z indywidualnie dobranymi terapeutami.
COVID spowodowat, ze zainteresowanie naszymi ustugami znacznie
wzrosto, gdyz osoby potrzebujace wsparcia psychologicznego maja
mozliwos¢ odbywania konsultacji wtedy, kiedy tego potrzebuja i gdzie-
kolwiek sg, co jest szczegodlnie istotne w kontekscie ograniczonych kon-
taktéw spotecznych i wprowadzanych lockdownéw. Jednoczesnie wie-
lu specjalistow przekonato sie, ze ustugi Swiadczone online w wiekszosci
przypadkdw sa réwnie skuteczne co ustugi Swiadczone offline.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Etap komercjalizacji - mamy pierwszych ptacacych klientéw.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Platforma internetowa (marketplace), Al/machine lear-
ning, Dane medyczne, Udzielanie $wiadczer zdrowotnych (profilakty-
ka, diagnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy.

Informacje o rozwigzaniu

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Platforma podnoszaca efektywnos¢ i dostepnos¢ psychoterapii z wy-

korzystaniem technologii wspierajacej lepsze dopasowanie Klienta do
danego specjalisty.

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie dotyczy/Nie jest wymagany.

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce
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Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie
istotnie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych
rozwigzan na rynku?

Nasze procesy i rozwigzania pozwalajg na lepsze dopasowanie psy-
choterapeuty do danego Klienta i wyzwania, z ktérym sie mierzy.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

W przypadku Klientéw indywidualnych, Klient jest jednoczesnie pfat-
nikiem i uzytkownikiem. W przypadku rozwigzan dla firm pfatnikiem
jest firma (rézne modele rozliczenia: abonament, ptatnos¢ jednorazo-
wa za pakiety wizyt, co-payment), a koncowym uzytkownikiem roz-
wigzania sq pracownicy.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpracuje.
Inwestorzy, Uczelnie, Instytuty Badawcze, Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Tminzt-2minzt.

Jakie macie zrodta finansowania?

Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Granty z funduszy krajo-
wych, Prywatni Inwestorzy (osoby fizyczne - Business Angels), Prywat-
ni inwestorzy (osoby prywatne), VC krajowe.

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Nie.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba wizyt.
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Wellbee

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

é% Ekspansja zagraniczna
»

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie? \
Jestesmy w trakcie negocjadji z jedng z duzych miedzynarodowych -
firm, ktdra jest obecna w wielu krajach w regionie CEE na zapewnie- :

nie wsparcia psychicznego dla pracownikéw. Oceniamy, ze szanse na

podpisanie kontraktu sg duze. ‘

Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?
Kraje UE, Kraje regionu CEE i CIS.

Jakie czynniki decyduja o wyborze kraju ekspansji?

1) Poziom rozwoju rynku w obszarze mental health,

2) Dostepnos¢ lokalnych specjalistéw o odpowiednich kwalifikacjach,
3) Obecnos¢ Klientéw biznesowych.

2 OO in Healthcare
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Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscig

ttps://wezwijdoktora.pl

Wezwijdoktora.pl

Aktualne potrzeby

Czy brates$ udziat w poprzedniej edycji Raportu?
Tak.

Jezeli brates udziat w poprzedniej edycji Raportu, jaka na-
stgpita zmiana w twoim biznesie w ciggu ostatniego roku?
Dodanie nowego portalu internetowego, dodanie teleporad do ustug.

Jak pandemia Covid-19 wptyneta na twoj biznes?
2 — wptyw negatywny.

Opisz wptyw Covid - 19 na twdj biznes.
Wstrzymanie planéw rozwojowych, zmniejszenie dostepnosci lekarzy,
zmniejszenie zainteresowania ustugami.

Informacje ogdlne o organizacji

Wskaz aktualny etap rozwoju.
Growth (ekspansja) - pracujemy nad pozyskaniem nowych klientow i
dalszym rozwojem produktu.

W jakich obszarach dziata Wasz startup?

Telemedycyna, Udzielanie $wiadczer zdrowotnych (profilaktyka, dia-
gnostyka, leczenie) jako podmiot leczniczy, Rehabilitacja.

Co jest Waszym produktem/ustuga?
Wizyta domowa/ Portal internetowy.

Informacje o rozwigzaniu

Czy produkt/ustuga ma certyfikat CE?
Nie.

Co wyrdznia Was na tle konkurencji? W czym jestescie istot-
nie lepsi od innych podobnych lub obecnie uzywanych roz-
wigzan na rynku?

Marka, ktorg stworzylismy, jest rozpoznawalna wsréd klientéw oraz po-
lecana przez lekarzy. Dostosowalismy nasz produkt do polskiego ryn-

Przeglad innowacyjnych startupow medycznych w Polsce

(&wezwijdoktora.pl

ku, nie odtwarzamy $ciezek firm dziatajgcych na rynku rosyjskim czy
amerykanskim. Posiadamy wiele opcji umdw i wariantow wspdtpracy
z lekarzami, ktére pozwalajg nam w petni wykorzysta¢ czas pracy call
center oraz dyzurow lekarzy.

Czy macie juz opracowany model biznesowy?
Tak.

Jesli tak, opisz zwiezle Wasz model biznesowy, uwzglednia-
jac kto jest uzytkownikiem a kto ptaci.

Produkt kupuje pacjent, lekarz, firma ubezpieczeniowa, klinika - je-
stesmy zardwno wiascicielem platformy jak i podmiotem leczniczym.
Gdy klientem jest pacjent, dokonuje on pfatnosci jednorazowej, w dal-
szym rozwoju subskrybuje miesieczny pakiet ustug. Gdy klientem jest
lekarz, dostarczamy mu pacjentéw, zapewniamy kontakt z pacjentem,
obowiazuje wtedy umowa, a Wezwijdoktora.pl pobiera prowizje za
ustuge. Gdy klientem jest placéwka lub firma ubezpieczeniowa, jeste-
smy kontrahentem, podwykonawca ustug - wizyt domowych.
Uzytkownikiem ustugi jest wiec jednoczesnie pacjent oraz lekarz.

Wskaz instytucje, z ktérymi startup najczesciej wspotpra-
cuje.
Instytucje Finansujace.

“ Finanse
==

Jaki jest obecnie poziom finansowania Waszego startupu?
Bootstrapping.

Jakie macie zrddta finansowania?
Srodki wiasne zatozyciela (bootstrapping), Wzrost organiczny (finanso-
wanie z przychodow).

Czy poszukujecie obecnie finansowania?
Tak.

Czy generujecie powtarzalny przychod ze sprzedazy gtow-
nego produktu/ustugi firmy?
Tak.

Jakie sg na obecnym etapie waszego rozwoju kluczowe
mierniki waszego sukcesu?
Liczba uzytkownikow.
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Wezwijdoktora.pl

Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig

é% Ekspansja zagraniczna

Czy jestescie aktualnie obecni na rynkach zagranicznych

komercyjnie? \

Nie jestesmy obecni, ale planujemy by¢. =
Jakie kraje sg istotne dla powodzenia Waszego biznesu?

Kraje UE. ‘

Jakie czynniki decydujg o wyborze kraju ekspans;ji?
Warunki ekonomiczne mieszkaricédw, odlegtos¢ od granicy z Polska.
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Autorzy Raportu

Karolina Kornowska — koordynatorka Il edycji Rapor-
tu ,Top Disruptors in Healthcare” Pracuje w Okrego-
wym Sadzie Lekarskim Wielkopolskiej Izby Lekarskiej.
Project Manager Mtodych Menedzeréw Medycyny
przy Polskiej Federacji Szpitali. Studentka Il roku prawa
na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu.
Wspotpracowata przy organizacji konferencji,RODO w
sektorze medycznym — gdzie jestesmy, dokad zmierza-
my". Podczas letnich praktyk w Kancelarii DZP dziafata
w zespole Life Sciences, pracujgcym nad Kodeksem
Branzowym dla sektora ochrony zdrowia.

Jakub Witczak - student Il roku prawa na Uniwersy-
tecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu. Zdobywat
doswiadczenie, pracujagc w kancelarii komorniczej
oraz radcowskiej, gdzie zajmowat sie biezaca obstuga
prawng podmiotéw branzowych. Jako cztonek Euro-
pejskiego Stowarzyszenia Studentéw Prawa zajmowat
sie organizacja Ogdlnopolskiego Walnego Zgroma-
dzenia Delegatéw ELSA Poland. Wspoétpracowat przy
organizacji konferencji, RODO w sektorze medycznym
- gdzie jestesmy, dokad zmierzamy”. Dziatat na rzecz
Samorzadu Studentéw Wydziatu Prawa i Administracji
Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza.

Lek. Wojciech Sierocki - lekarz, pasjonat medycyny
ratunkowej. Wspotzatozyciel startupow eMedica w Ke-
nii (branza telemedyczna), MedBridge (cyfrowe Sciezki
pacjenta), Data Lake (blockchain dla dawstwa danych
w medycynie) oraz firmy Omega Global (internacjo-
nalizacja innowacyjnych przedsiebiorstw). Forbes 25
under 25.

Anna Krawczyk - studentka Ill roku kierunku lekarskie-
go na Warszawskim Uniwersytecie Medycznym oraz Il
roku w Szkole Gtéwnej Handlowej w Warszawie. Koor-
dynator Narodowy ds. Edukacji Medycznej w Miedzy-
narodowym Stowarzyszeniu Studentéw Medycyny
IFMSA-Poland. Organizatorka konferencji TEDxXWUM.
Cztonek Zarzadu Studenckiego Towarzystwa Nauko-
wego Warszawskiego Uniwersytetu Medycznego.
Parlamentarzystka Parlamentu Mfodych RP. Aktorka
Teatru Magicznego dziatajgcego pod patronatem Fun-
dacji Ronalda McDonalda. Interesuje sie innowacjami
w Ochronie Zdrowia oraz debatami oksfordzkimi.

Lek. Ligia Kornowska - lekarz, dyrektor zarzadzaja-
ca Polskiej Federacji Szpitali, organizacji zrzeszajacej
najwieksza liczbe szpitali w Polsce. Propagatorka Al w
medycynie, liderka Koalicji Al w zdrowiu. Zatozycielka
i prezes Mitodych Menedzeréw Medycyny. Wyrézniona
na liscie Forbesa,25 under 25" w kategorii,Biznes’, wy-
rézniona na liscie 100 najbardziej wptywowych oséb
w ochronie zdrowia” 2019 i 2020. Byta CEO/dyrektor
kilku startupdw medycznych. Prelegentka i moderator
licznych konferencji sektora ochrony zdrowia o zasie-
gu krajowym i miedzynarodowym.

Urszula Szybowicz - Dyrektor Operacyjny Polskiej
Federacji Szpitali, Wiceprzewodniczaca zespotu Mtodzi
Menedzerowie Medycyny, Dyrektor Instytutu Zdrowia
i Spraw Spotecznych, absolwentka kierunku zdrowie
publiczne zarzadzanie w opiece zdrowotnej Uniwer-
sytetu Medycznego w Poznaniu. Z powodzeniem
wdraza najnowoczesniejsze systemy do zabezpie-
czen danych medycznych w podmiotach leczniczych,
uczestniczy w wielu projektach dot. innowadji na ryn-
ku ochrony zdrowia, rozwigzar chmurowych i innych
rozwigzan IT, a takze w projektach regulacji prawnych
dla sektora ochrony zdrowia. Koordynator projektéw
audytéw placowek ochrony zdrowia. Konsultantka
wielu podmiotéw prywatnych z zakresu marketingu
ustug zdrowotnych, a takze nowych kierunkéw roz-
woju i wykorzystania innowacji w sektorze healthcare.

Lek. Konrad Kosinski - lekarz, absolwent Warszaw-
skiego Uniwersytetu Medycznego, uczestnik licznych
stazy w klinikach uniwersyteckich m.in. w  Austrii,
Szwajcarii i Maroko. Koordynator i uczestnik wielu
miedzynarodowych konferencji medycznych, czto-
nek stowarzyszenia Mtodzi Menedzerowie Medycyny
przy Polskiej Federacji Szpitali. Z powodzeniem brat
czynny udziat w tworzeniu i rozwoju, a potem takze
w zarzadzaniu jednym z warszawskich podmiotéw
leczniczych. Zainteresowany okulistyka, tematyka za-
rzagdzania podmiotami leczniczymi i wdrazaniem oraz
rozwojem rozwigzan z zakresu Al w ochronie zdrowia.
Obecnie lekarz w Universitatsklinikum Sankt Polten w
Austrii.

\Wsparcie organizacyjne: Aleksandra Szczerbak
\Wsparcie merytoryczne: Jarostaw J. Fedorowski
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